SAVOIR PITCHER UN
PRODUIT, UNE OFFRE, UN
PROJET

PROGRAMME DE FORMATION

*®) OBJECTIFS

Comprendre I'essence et l'utilisation du Pitch
Structurer son Pitch pour convaincre
S'exercer a la prise de parole en public

Promouvoir un produit par le Pitch

PROGRAMME

4l

MODULE 1: DECOUVRIR L'ESSENCE DU PITCH
e Comprendre la notion d'immédiateté dans notre quotidien.
¢ |dentifier 'impact des nouvelles technologies sur notre fonctionnement.
e Le Pitch, un discours clair et convaincant pour promouvoir un produit.
Evaluation : Quizz, mises en situation

MODULE 2 : DEFINIR DE MANIERE SYNTHETIQUE LA TRAME DE SON DISCOURS
« Identifier son entité professionnelle et ses enjeux.

e Cibler son auditoire pour adapter son discours.

e Répondre aux attentes, aux besoins de son public.

o Définir I'objectif du Pitch : promotion, partenariat ?

¢ |dentifier les éléments clés du produit/ du livre.

¢ Imager son propos par des exemples marquants.

* Lister les mots-clés essentiels a transmettre au public.

o Utiliser des phrases breves et simples orientées vers la finalité du Pitch.
Evaluation : Quizz, mises en situation

MODULE 3 : PRESENTER SON PITCH

¢ Se connaitre : orateur confirmé, aguerri, débutant, stressé...

e S'approprier les techniques de gestion du stress.

e S'exercer pour une meilleure diction.

e Acquérir et mettre en ceuvre les bases de la communication non verbale.
¢ Prendre en compte son auditoire pour obtenir une écoute active.

¢ Anticiper les éléments pratiques de la prise de parole.

e Gérer I'imprévu.
Evaluation : Quizz, mises en situation
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